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m julho deste ano, 0 mercado de
A].t E’I'aGDE‘S 1o Il'lE‘I'CBdD cartdes sofreu uma reviravolta com
; a democratizacdo das maqguinas
operacionais. O fim da exclusividade
entre empresas credenciadoras propiciou a
abertura de maior concorréncia, num mercado
que, em 2009, movimentou 376 bilhdes de
reais, segundo dados do Banco Central.
Cielo e Redecard, as duas maiores
credenciadaoras de cartdes — que correspondem
a 90% do mercado -, também estao
mais competitivas na disputa das
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‘setor e buscar um ambiente

e competitivo, a Associagao Bra:
das Empresas de Cartdes

transacgdes, oferecendo vantagens
especiais para 0s empresarios.

Também nesse sentido, de
acordo com o Check Express
Group, o desenvolvimento de novas
plataformas capazes de dar suporte
para todo o ciclo de cartdes de
crédito e mobile payment é bastante
importante para o setor.

De acordo com Nabyl Sahyoun,
presidente da Associagao Brasileira
dos Lojistas de Shopping (Alshop), os
donos de estabelecimentos comerciais
ainda estao se adaptando a mudanca.
“Ha uma expectativa do ponto de vista
tecnoldgico. Muitos ainda estao com
as duas operagdes, preocupados com
a seguranca e querendo se prevenir
contra guedas de sistema. Outro
grupo ja esta renegociando uma taxa
melhor para uso do cartdo”, diz.

NOVOS MERCADOS

A preferéncia pelo cartao
de crédito como pagamento
tem crescido, inclusive entre as
classes mais baixas. A geracgao de
empregos e o aumento da renda
estao promovendo uma mudanca
de comportamento das classes

C e D. Se, antes, essas classes
priorizavam dinheiro e outras formas
de pagamento, agora os cartdes

de crédito tém ganhado destaque,
pois sao praticos e seguros.

Pesquisa divulgada pela
Associagao Brasileira das Empresas
de Cartdes de Crédito e Servigos
(Abecs) em setembro revelou que a
participagao dos meios eletronicos
no faturamento mensal dos
estabelecimentos passou de
53% para 55% no ultimo ano.

De olho nesse setor, 0s bancos
estao fazendo sua parte. No préximo
més, uma nova bandeira, Elo, chega
ao mercado oferecendo um cadastro
simples, juro baixo e, provavelmente,
zero taxa de anuidade. Dessa
forma, esse cartao ira beneficiar os
trabalhadores informais e pessoas
com renda inferior a um saldrio
minimo, que poderao adquiri-lo
sem burocracia. Segundo José
Renato Hopf, conselheiro da Abecs,
“a entrada de novas bandeiras
favorece o mercado e a sociedade,
aumentando a concorréncia e
melhorando os servigos. 0 mercado
esta aberto a isso".




Esteira de Credito e Risco
Processamento de Cartoes
Gestao de Recebiveis

Tenha uma politica de credito em sua empresa
Venda parcelada para classes Ce D
Venda mais pela internet, com seguranga

Faca o cartao de crédito da sua loja

Informacgodes + 55 (11) 2131-5072
vendamais@exacard.com.br

Um preduto Uma empresa do

Tenha o melhor. Faga a diferenga.
+ 55 (11) 2131-5000 - www.checkexpress.com.br




